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STANDORT
BESTIMMUNG

Dein aktueller Business-Auftritt zeigt Substanz,
Erfahrung und ein ernsthaftes Anliegen. Gleichzeitig
bleibt die Wirkung im Markt hinter dem zurück, was
aufgrund von Kompetenz und Aufwand zu erwarten

wäre. Dieses Missverhältnis verweist weniger auf ein
inhaltliches Defizit als auf eine Unschärfe in

Positionierung, Sprache und zeitlicher Passung.
Das zentrale Thema ist eine fehlende Bündelung.

Angebot, Kommunikation und Außenauftritt
transportieren kein eindeutiges Profil, sondern

mehrere Ebenen gleichzeitig. Dadurch entsteht für
Außenstehende kein klarer Orientierungspunkt.

Resonanz bleibt situativ, Entscheidungen werden
vertagt, Verbindlichkeit entsteht zögerlich.

Die Analyse zeigt, dass dein Business an einer
Schwelle steht: zwischen weiterer

Ausdifferenzierung und notwendiger Verdichtung.
Wachstum entsteht hier nicht durch Erweiterung,

sondern durch Reduktion, Schärfung und bewusste
Führung nach außen.

Diese Profil-Diagnose dient der Klärung dieses
Punktes. Sie benennt den zentralen Engpass, ordnet

ihn im Markt- und Zeitkontext ein und schafft eine
belastbare Grundlage für tragfähige

Entscheidungen.
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WO DEIN
BUSINESS
AKTUELL
STEHT
Dein Business positioniert sich im Feld von Beratung,
Begleitung und Wissensvermittlung. Das Angebot
richtet sich an Menschen, die Orientierung suchen,
Entscheidungen treffen oder bestehende Strukturen
hinterfragen wollen. Die Ansprache ist grundsätzlich
wertschätzend und ernsthaft, vermeidet
marktschreierische Zuspitzung und setzt auf
inhaltliche Tiefe.
Nach außen zeigt sich ein breites thematisches
Spektrum. Mehrere Schwerpunkte laufen parallel,
ohne klar hierarchisiert zu sein. Für Außenstehende
entsteht dadurch kein eindeutiger Einstiegspunkt.
Das Angebot wirkt vielseitig, zugleich aber schwer
greifbar, weil nicht klar wird, welches Thema den
Kern bildet und welche Leistungen darauf aufbauen.
Die Kommunikation signalisiert Erfahrung und
Kompetenz, bleibt jedoch in ihrer Wirkung
zurückhaltend. Führung wird eher implizit als explizit
übernommen. Das Business wirkt verlässlich und
integer, zugleich aber vorsichtig in der Zuspitzung.
Diese Haltung schafft Vertrauen, erschwert jedoch
eine klare Positionierung im Markt.
Insgesamt zeigt sich eine Ausgangslage, in der
Substanz vorhanden ist, Profil jedoch nicht
konsequent geführt wird. Die folgenden Kapitel
untersuchen, wie sich diese Unschärfe in Sprache,
Angebot und öffentlichem Auftritt fortsetzt und
welche Auswirkungen sie auf Resonanz und
Marktposition hat.
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Deine Sprache ist sorgfältig, differenziert
und inhaltlich anspruchsvoll. Sie zeigt
Erfahrung und den Willen, komplexe
Zusammenhänge nicht zu verkürzen.
Gleichzeitig entsteht genau hier ein
Wirkungsverlust, der sich an mehreren
Stellen deines Auftritts nachvollziehen lässt.
Du sprichst auf deiner Website häufig von
Begleitung, Tiefe, Entwicklung und
Bewusstsein. Damit wird eine Haltung
deutlich, aber kein klar umrissenes
Anliegen. Als Leser erfahre ich, wie du
arbeitest, aber nur bedingt, wofür dein
Angebot konkret steht. Es bleibt offen, in
welchen Situationen dein Angebot
besonders relevant ist und welches
Problem damit vorrangig bearbeitet wird.
An mehreren Stellen nennst du Themen
nebeneinander, die jeweils für sich sinnvoll
sind, zusammen jedoch kein klares Profil
ergeben. Du benennst zum Beispiel innere
Klärung, berufliche Orientierung und
persönliche Reife, ohne diese Ebenen
eindeutig zu gewichten. Für Außenstehende
entsteht dadurch kein eindeutiger
Einstiegspunkt. Dein Angebot wirkt weit,
aber nicht geführt.
Auffällig ist zudem, dass zentrale Aussagen
häufig erklärend eingerahmt werden. Du
beschreibst, was dich interessiert, was dich
bewegt oder was dir wichtig ist, statt eine
klare Setzung vorzunehmen. Dadurch
entsteht Sympathie, aber wenig Führung.
Als Leser bleibe ich in der Rolle des
Betrachtenden, nicht des Entscheidenden.
An einigen Stellen formulierst du vorsichtig
und offen, etwa indem du Möglichkeiten
beschreibst oder zu Prozessen einlädst.
Diese Sprache ist respektvoll, sie vermeidet
jedoch klare Kanten. Für Menschen, die 

Orientierung suchen, kann genau das
verunsichernd wirken. Es bleibt unklar,
worin deine Haltung verbindlich ist und
wo du bewusst eine Grenze ziehst.
Ein weiterer Punkt betrifft die
Wiederholbarkeit deiner Botschaft. Nach
dem Lesen mehrerer Seiten lässt sich
dein Angebot nur schwer in einem klaren
Satz zusammenfassen. Das liegt nicht an
fehlender Substanz, sondern an
mangelnder Verdichtung. Deine Sprache
transportiert Vielschichtigkeit, aber zu
wenig Schwerpunkt.
Die Analyse zeigt, dass deine
Positionierung an Klarheit gewinnt, wenn
du sprachlich stärker führst. Nicht indem
du vereinfachst, sondern indem du
auswählst. Wenn du weniger erklärst und
klarer benennst, wofür dein Angebot
steht und wofür nicht, wird deine
Kompetenz deutlicher sichtbar und dein
Auftritt insgesamt verbindlicher.

WIE DU SPRICHST – UND
WIE DU ANKOMMST
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WEBSITE UND
ÖFFENTLICHER
AUFTRITT
Deine Website vermittelt Seriosität, Erfahrung und
inhaltliche Tiefe. Sie wirkt ruhig, durchdacht und frei
von marktschreierischen Elementen. Gleichzeitig
zeigt sich auch hier ein Muster, das die Wirkung
nach außen begrenzt: Die Inhalte sind stimmig, aber
sie führen den Leser nicht eindeutig.
Auf mehreren Seiten beschreibst du, wofür du
stehst, wie du arbeitest und welche Themen dich
beschäftigen. Dabei entsteht ein konsistentes Bild
deiner Haltung, jedoch kein klarer roter Faden, der
durch den gesamten Auftritt trägt. Als Besucher
bewege ich mich durch verschiedene Texte, ohne
dass sich eine zentrale Leitidee verdichtet, an der
sich alles ausrichtet.
Du nennst deine Angebote, erklärst Hintergründe
und ordnest Zusammenhänge ein, lässt jedoch
offen, welches Angebot aktuell im Zentrum steht. Es
bleibt unklar, was dein Kernangebot ist und was
ergänzend gedacht ist. Dadurch entsteht der
Eindruck von Vielfalt, aber keine klare Priorisierung.
Für neue Besucher ist schwer erkennbar, wo sie
einsteigen sollen und welcher nächste Schritt
sinnvoll wäre.
Auch in der Struktur deiner Seiten zeigt sich
Zurückhaltung in der Führung. Du erläuterst Inhalte,
statt Entscheidungen zu lenken. Call-to-Action-
Elemente treten zurück oder bleiben allgemein. Das
entspricht deiner Haltung, Verantwortung nicht zu
verschieben, führt jedoch dazu, dass Leser sich
selbst überlassen bleiben. Orientierung entsteht so
nur für diejenigen, die bereits sehr genau wissen,
was sie suchen.
In deinem öffentlichen Auftritt, etwa auf Business-
Profilen, setzt sich dieses Bild fort. Du vermittelst
Kompetenz und Reflexionsfähigkeit, ohne dich
deutlich vom Umfeld abzugrenzen. Inhalte wirken 6



bedacht und wertvoll, aber nicht zugespitzt.
In einem Umfeld mit hoher Angebotsdichte,
insbesondere im Coaching- und Beratungs-
markt, führt das dazu, dass dein Profil zwar
respektiert, aber nicht zwingend erinnert
wird. Die Analyse zeigt, dass dein Auftritt an
Wirkung gewinnt, wenn Inhalte stärker auf 

eine klare Leitlinie ausgerichtet werden.
Weniger Erklärung, mehr Führung.
Weniger Gleichzeitigkeit, mehr
Gewichtung. Wiedererkennbarkeit
entsteht dort, wo sich ein Gedanke, ein
Schwerpunkt oder ein Anliegen
konsequent durch alle Ebenen zieht.

ANGEBOT UND PORTFOLIO
Dein Angebot ist inhaltlich fundiert und
zeigt ein hohes Maß an Erfahrung. Es richtet
sich an Menschen, die bereit sind, tiefer zu
schauen und sich mit komplexen Fragen
auseinanderzusetzen. Gleichzeitig zeigt
sich im Portfolio eine Breite, die nach
außen schwer zu ordnen ist.
Du nennst unterschiedliche Formate,
Themen und Zugänge, ohne klar zu
markieren, welches Angebot den Kern
bildet. Für Außenstehende wirkt das
Portfolio eher additiv als aufgebaut. Es
bleibt unklar, welches Angebot als Einstieg
gedacht ist, welches vertieft und welches
eine klare Entscheidung voraussetzt.
Dadurch entsteht kein erkennbarer Weg,
sondern eine Auswahl
nebeneinanderstehender Möglichkeiten.
An mehreren Stellen beschreibst du deine
Angebote über ihren inneren Anspruch,
weniger über ihren konkreten Nutzen im
Hier und Jetzt. Du erklärst, was ein Angebot
ermöglichen kann, welche Prozesse es 

begleitet oder welche Tiefe es berührt.
Was jedoch oft offenbleibt, ist die Frage,
für welche konkrete Situation dieses
Angebot gedacht ist und wann es für
jemanden sinnvoll wird, sich genau dafür
zu entscheiden.
Hinzu kommt die zeitliche Dimension.
Teile deines Portfolios folgen noch einer
Logik, die stark auf individuelle
Vertiefung und längere Prozesse
ausgerichtet ist. In der aktuellen
Zeitqualität suchen viele Menschen
jedoch zunächst Orientierung, Klarheit
und Entscheidungshilfe, bevor sie sich
auf längere Begleitung einlassen.
Angebote, die diesen Schritt
voraussetzen, wirken dadurch
erklärungsbedürftig oder schwer
zugänglich.
Gerade im Beratungs- und
Coachingmarkt zeigt sich derzeit eine
hohe Sättigung. Viele Angebote ähneln
sich in Sprache und Anspruch. Die 7



Analyse macht sichtbar, dass dein Portfolio
dort an Kraft gewinnt, wo es sich klar von
dieser allgemeinen Angebotslogik absetzt.
Nicht durch mehr Inhalte, sondern durch
eine bewusstere Zuspitzung und Reduktion.
Dein Angebot wirkt dann besonders stim-

mig, wenn es nicht alles abbilden will,
was du kannst, sondern klar zeigt, wofür
du heute ansprechbar bist und wofür
nicht. Zeitpassung entsteht dort, wo
Angebot, Markt und  Entscheidungsbe-
reitschaft zusammenfinden.

MARKT, BRANCHE UND USP
Dein Business bewegt sich in einem stark
gesättigten Markt. Beratung, Coaching und
Begleitung sind in großer Zahl vorhanden,
viele Angebote ähneln sich in Sprache und
Anspruch. Für Interessenten ist es dadurch
schwierig, Unterschiede klar zu erkennen.
In deinem Auftritt wird Kompetenz sichtbar,
jedoch kein eindeutiges Alleinstellungs-
merkmal (Unique Selling Point, USP). 
Wo ist dein spezifischer Beitrag?
Du beschreibst Haltung und Arbeitsweise,
ohne klar zu benennen, worin dein
spezifischer Beitrag liegt. Für
Außenstehende bleibt offen, warum sie sich
genau für dich entscheiden sollten und
nicht für ein ähnliches Angebot.

Auffällig ist, dass deine besondere
Fähigkeit zur Einordnung komplexer
Situationen und Übergänge zwar
vorhanden ist, aber nicht als Kern deines
Angebots geführt wird. Diese Qualität
unterscheidet dich vom Markt, wird
jedoch sprachlich und strukturell nicht
konsequent genutzt.
Die Analyse zeigt: Dein USP liegt weniger
in einem speziellen Thema als in deiner
Fähigkeit zur präzisen Orientierung und
Einordnung. Dort, wo diese Kompetenz
klar benannt und geführt wird, entsteht
Unterscheidbarkeit. Bleibt sie implizit,
wirkt dein Angebot austauschbar, obwohl
es das inhaltlich nicht ist.

4
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WARUM
WIRKUNG
ENTSTEHT
ODER
AUSBLEIBT
Meine astrologische Diagnose zeigt eine deutliche
Spannung zwischen innerer Klarheit und äußerer
Wirkung. In deinem Horoskop steht Merkur in enger
Verbindung zum MC, zugleich jedoch unter
Spannung durch Saturn. Diese Konstellation verweist
auf eine hohe geistige Präzision und ein
ausgeprägtes Verantwortungsgefühl, bringt jedoch
die Tendenz mit sich, Aussagen abzusichern, zu
relativieren oder in größere Zusammenhänge
einzubetten, statt sie klar zu setzen.
Für den Markt bedeutet das: Deine Inhalte sind
stimmig und durchdacht, wirken jedoch
zurückhaltend in ihrer Führungswirkung.
Entscheidungen werden eher vorbereitet als
ausgelöst. Resonanz entsteht dort, wo Menschen
bereits innerlich angedockt sind, weniger dort, wo
Orientierung von außen erwartet wird.
Hinzu kommt die aktuelle Zeitqualität. Saturn wirkt
prägend auf deine berufliche Achse und verlangt
eine klare Einordnung dessen, wofür du stehst und
wofür nicht. Gleichzeitig aktiviert Neptun sensible
Punkte im Horoskop, was die Wahrnehmung für
Zwischentöne verstärkt, aber auch die Gefahr von
Unschärfe erhöht. In dieser Phase reagiert der Markt
weniger auf Vielschichtigkeit und stärker auf klare
Setzungen.
Ein weiterer Faktor ist Jupiter, der aktuell
Spannungsaspekte zu deiner Kommunikationsachse
bildet. Wachstum ist angelegt, jedoch nur dort, wo
Sprache und Angebot eindeutig geführt werden. Wo 
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Aussagen offen bleiben oder mehrere
Ebenen gleichzeitig bedienen, verpufft die
Wirkung.
Astrologisch zeigt sich damit kein Mangel
an Substanz, sondern ein Ungleichgewicht
zwischen Wahrnehmungstiefe und
Führungsanspruch. Resonanz entsteht,
sobald Sprache, Angebot und Zeitqualität
stärker zusammengeführt werden. Bleibt
diese Bündelung aus, reagiert der Markt
zurückhaltend, unabhängig von Qualität
oder Erfahrung.
Nach außen zeigt sich ein breites
thematisches Spektrum. Mehrere
Schwerpunkte laufen parallel, ohne klar
hierarchisiert zu sein. Für Außenstehende
entsteht dadurch kein eindeutiger
Einstiegspunkt. Das Angebot wirkt
vielseitig, zugleich aber schwer greifbar, 

weil nicht klar wird, welches Thema den
Kern bildet und welche Leistungen darauf
aufbauen. Die Kommunikation signalisiert
Erfahrung und Kompetenz, bleibt jedoch
in ihrer Wirkung zurückhaltend. Führung
wird eher implizit als explizit übernom-
men. Das Business wirkt verlässlich und
integer, zugleich aber vorsichtig in der
Zuspitzung. Diese Haltung schafft
Vertrauen, erschwert jedoch eine klare
Positionierung im Markt.
Insgesamt zeigt sich eine Ausgangslage,
in der Substanz vorhanden ist, Profil
jedoch nicht konsequent geführt wird.
Die folgenden Kapitel untersuchen, wie
sich diese Unschärfe in Sprache,
Angebot und öffentlichem Auftritt
fortsetzt und welche Auswirkungen sie
auf Resonanz und Marktposition hat.
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DER ENTSCHEIDENDE
ENGPASS

Die zentrale Blockade deines Business liegt in einer Spannung zwischen hoher innerer
Differenzierung und zu geringer äußerer Setzung. Astrologisch zeigt sich eine starke

Betonung von Merkur in Verbindung mit Saturn, die geistige Präzision,
Verantwortungsbewusstsein und Tiefgang verleiht, zugleich jedoch dazu führt, Aussagen

zu relativieren und Führung zu vermeiden. In der aktuellen Zeitqualität verstärkt sich
dieser Effekt, weil der Markt klare Orientierung verlangt, während dein Auftritt

Vielschichtigkeit anbietet. 
Solange Sprache, Angebot und Positionierung nicht konsequent gebündelt werden, bleibt

die Wirkung hinter der vorhandenen Substanz zurück.
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FÜNF EMPFEHLUNGEN
1.Führe ein zentrales Anliegen.

 Lege fest, wofür dein Business aktuell steht und
wofür nicht. Ein klar benanntes Kernthema ersetzt
Vielfalt und schafft Orientierung für den Markt.
2.Verdichte deine Sprache.

 Reduziere erklärende Passagen und offene
Formulierungen. Setze Aussagen so, dass sie
wiederholbar sind und in einem Satz benennen,
wofür du stehst.
3.Ordne dein Angebot hierarchisch.

 Definiere ein klares Kernangebot. Ergänzende
Formate ordnen sich diesem unter, statt parallel zu
laufen. Das erleichtert Entscheidungen auf
Kundenseite.
4.Positioniere dich sichtbar als einordnende

Instanz.
 Nutze deine Fähigkeit zur Orientierung und
Einordnung bewusst als Führungsqualität. Benenne
Zusammenhänge klar, statt sie nur anzudeuten.
5.Richte deinen Auftritt an der 

aktuellen Zeitqualität aus.
 Der Markt reagiert derzeit stärker auf Klarheit und
Entscheidungshilfe als auf Offenheit und
Prozesshaftigkeit. Passe Sprache und Angebotslogik
entsprechend an.
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Schöne Aussicht 12
24944 Flensburg

E-Mail: post@ilona-kraemer.de
ilona-kraemer .de

Mobil: +49 (0) 177 32 32 886
Tel.: +49 (0) 461 40 78 01 14

„Erfolg braucht Klarheit. Und Klarheit 
ist das Ergebnis einer Entscheidung.“


